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,One-Stop-Shop“ fur
Finanzierung

INTERVIEW Dr. Nico Peters, Co-Grinder und Geschaftsfiihrer der Compeon
GmbH, Uiber die Geschiaftsidee des gleichnamigen Finanzportals und deren
Vorteile fir KMU-Unternehmen der Transport- und Speditionsbranche

Transport: Herr Dr. Peters, worin
besteht die Geschaftsidee von
Compeon?

Dr. Nico Peters: Wir bieten
mittelstdndischen Unterneh-
men einen,,One-Stop-Shop*“ fiir
Finanzierung: Eine Plattform,
die nach dem Ausschreibungs-
prinzip funktioniert. Das Un-
ternehmen stellt seinen Finan-
zierungsbedarfein und Banken
und andere Finanzierungsan-
bieter aus unserem Netzwerk
unterbreiten bei Interesse ihre
Angebote. Erfahrene Compeon-
Berater unterstiitzen das Unter-
nehmen dabei, die Angebote
zu vergleichen und die beste
Finanzierung auszuwéahlen.

Wodurch unterscheiden Sie sich
von einem klassischen Finanzbe-
rater?

Wir sind echte Losungsan-
bieter, keine Produktverkdufer.
An unsere Plattform sind mehr
als 220 Finanzierungsanbieter
angeschlossen. Wir kdnnen
unsere Unternehmenskunden
daher wirklich unabhingig
von einzelnen Kreditinstituten
oder Produkten beraten - das
ist einzigartig! Und wir greifen
natlirlich auf ein riesiges Ange-
bot zurtick. So finden die Unter-
nehmen Top-Konditionen.

Warum sollte ein KMU-Trans-
portunternehmen gerade zu
Compeon kommen?

Wir schaffen Transparenz,
finden die passende Bank oder
Leasinggesellschaft und die
besten Konditionen. Dabei be-
raten wir jederzeit unabhéangig.
Als FinTech sind wir effizient
und schnell. Und was viele Kun-
den sehr schitzen: Wir beglei-
ten das Unternehmen als neu-
traler Partner von der ersten
Anfrage bis zum Abschluss.

»Wir begleiten das
Unternehmen als
neutraler Partner

von der ersten
Anfrage bis zum
Abschluss.”

Haben Sie spezielle Angebote zur
Finanzierung einer Lkw-Flotte in
lhrem Vermittlungsportfolio?

In diesem Bereich interessie-
rensich Unternehmen ja hdufig
flir Leasing oder Mietkauf. Da
arbeiten wir mit den fiithren-
den Leasinggesellschaften in
Deutschland zusammen und

kénnen ein entsprechend brei-
tes Angebot vorhalten. Wir kén-
nen flir das Transportunterneh-
men aber auch unverbindlich
priifen, ob eine andere Art der
Finanzierunginteressant wire.
Wir haben immer wieder Kun-
den, bei denen sich nach sorg-
faltiger Priifung der Unterlagen
und im Gespréch zeigt, dass die
beste Finanzierungsform fiir sie
nicht die ist, die sie urspriing-
lich geplant hatten.

Welche Arten von klassischen
Finanzierungen vermitteln Sie?
Wir vermitteln alle klassi-
schen Finanzierungen: Leasing,
Mietkauf, Investitionskredit,
Kontokorrentkredit, Betriebs-
mittelkredit und gewerbliche
Immobilienfinanzierung.

Welche alternativen Finanzierungs-
formen haben Sie im Portfolio?
Im Bereich der alternativen
Finanzierungen bieten wir
unseren Kunden Warenein-
kaufsfinanzierung, Factoring,
Mezzanine-Kapital und Private
Debt an. Diese setzen wir hau-
fig auch ergédnzend ein. In die-
sen Fillen entwickeln unsere
Berater gemeinsam mit dem
Kunden eine Finanzierung aus
unterschiedlichen Bausteinen.

,Wir bieten mittelstan-
dischen Unternehmen
einen ,One-Stop-Shop’
fiir Finanzierung: Eine
Plattform, die nach dem
Ausschreibungsprinzip

funktioniert.”

Dr. Nico Peters, Co-Griinder und
Geschéftsfiihrer von Compeon

Welche Vorteile bietet Compeon
flir KMU-Unternehmen der Trans-
port- und Speditionsbranche?
Durch die Grofde unseres
Netzwerks sind wir in der Lage
dem Unternehmen mit einer
einzelnen Anfrage Zugang zu
den fiihrenden Leasingge-
sellschaften und Banken in
Deutschland zu bieten. Da-
durch steigt die Erfolgswahr-
scheinlichkeit einer Anfrage
und die Dauer bis zur Zusage
sinkt rapide. Durch die enge
Zusammenarbeit mit unseren
Leasinggesellschaften und
Banken erreichen wir zudem in
uber 90 Prozent der Fille auch
noch deutlich bessere Kondi-
tionen fiir das Unternehmen.
Die Zusammenarbeit mit al-
ternativen Finanzierungspart-
nern erweitert dabei zusatzlich
unsere Moglichkeiten fiir den
Kunden. Compeon versteht
sich als echter Problemloser
und kann durch die Breite der
Finanzierungspartner und
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-produkte auch in den Fillen
Finanzierungen anbieten, wo
klassische Finanzierungspart-
ner keine Chancen sehen.

Mit welchen Arten von Finanzie-
rern arbeiten Sie zusammen?
Wir arbeiten mit klassischen
Sparkassen und Volks- und
Raiffeisenbanken sowie mit

»Wir erreichenin
liber 90 Prozent
der Fille deutlich
bessere Konditio-
nen fiir das Unter-
nehmen.”

allen bekannten GrofZbanken
und Leasinggesellschaften zu-
sammen. Dazu kommen Facto-
ring-Anbieter und eine ganze
Reihe Anbieter flir alternative

Finanzierungen. Wichtige Part-
ner sind auch die grofien For-
derbanken: Bei Kreditanfragen
priifen wir fir unsere Unter-
nehmenskunden automatisch,
ob ihr Finanzierungsvorhaben
durch die KfW oder die NRW.
Bank unterstiitzt werdenkann.

Welche Kosten entstehen den
Nutzern lhrer Dienstleistung?
Flr Unternehmenskunden
ist unser Service grundsétz-
lich kostenfrei. Ausgenom-
men davon ist lediglich die
aufwendige Strukturierung
von Finanzierungen bei kom-
plexeren Anfragen. Unseren
Service finanzieren wir iber
Beitrdge der angeschlossenen
Finanzierungspartner, denen
wir mit unserem Portal einen
Zugang zu bislang unerreichten
Kundengruppen bieten.

Das Interview fiihrte
Transport-Chefredakteur
Torsten Buchholz.



